
Video’s doorheen de business trechter
Online video wordt steeds meer gebruikt voor contentmarketing – en niet alleen door grote bedrijven.
De verzamelnaam voor videocommunicatie tussen een bedrijf en de buitenwereld of de eigen werknemers is bedrijfsvideo.
In deze presentatie worden 8 types bedrijfsvideo voorgesteld, die elk hun eigen nut hebben in de “trechter” 
waardoor de gebruiker geloodsd wordt in de tocht doorheen je onderneming:

bedrijf leren kennen interesse opwekken beslissen tot kopen te klant houden



p. 1

Een explainer video kan bv. een bedrijfsprofielvideobedrijfsprofielvideo zijn, waarin de geschiedenis, het doel, de producten en  
diensten van de onderneming kort voorgesteld worden. Een andere mogelijkheid is een merkvideomerkvideo om een nieuw 
product of dienst te promoten.



p. 2

Demovideo’sDemovideo’s zijn informatieve video’s die worden gebruikt om het product of de dienst van een bedrijf op een 
kleurrijke, leuke en boeiende manier onder de aandacht te brengen. Ze onderscheiden zich van promotievideo’s 
doordat ze afdwalen van de commerciële elementen en zich meer richten op het informatieve. 
Vaak zijn deze video’s deels of geheel geanimeerd.



p. 3

TestimonialsTestimonials laten gebruikerservaringen zien. Ze kunnen effectiever zijn dan schriftelijke reviews, omdat mensen 
eerder kijken dan lezen. Ook komen testimonials in de vorm van video vaak net iets geloofwaardiger over, mits je 
echte klanten interviewt en geen acteurs.



p. 4

Achter-de-schermen video’sAchter-de-schermen video’s tonen mogelijke klanten hoe het product of de dienst in het bedrijf gecreëerd wordt, 
waardoor je een persoonlijke toets geeft aan de bedrijfsprocessen en zo de klant meer bij dat proces betrekt.



p. 5

Tot dit type behoren o.a. wervingsvideo’swervingsvideo’s. Ze zijn een geweldige manier om talent aan te trekken door je bedrijfs-
cultuur te demonstreren.
Een ander voorbeeld zijn evenementvideo’sevenementvideo’s, compilaties of samenvattingen van een evenement dat je bedrijf  
organiseerde of waaraan het bedrijf deelnam.



p. 6

Een sales pitch videosales pitch video is een persoonlijke video die de maker naar een ‘prospect’, een mogelijke geïnteresseerde, 
stuurt. Dit kan ook een video CVvideo CV zijn, waarbij je jezelf voorstelt aan een mogelijke toekomstige werkgever.



p. 7

Instructievideo’sInstructievideo’s zijn dikwijls duidelijker dan een poging om met woorden uit te leggen hoe iets werkt. 
Ze geven de klant ook een duidelijk beeld van je aangeboden product of dienst.



p. 8

Een webinarwebinar is een lezing, workshop, college of soortgelijke presentatie of vorm van kennisoverdracht die plaats-
vindt via het internet. Webinars worden doorgaans live uitgezonden en dikwijls worden ze opgenomen en achteraf 
als video verspreid, maar het webinar zelf is geen video. 
Er zijn wel steeds meer bedrijven die deze vorm van kennisoverdracht gebruiken.
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